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L’assurance-lvie -
une realité multi-facettes

La nature de ce produit est totalement différente selon le pays ot

le contrat est souscrit. Outil patrimonial en France, il est considéré
comme un mécanisme dépargne en Belgique. Sans oublier les
fonds dedies luxembourgeois, qui continuent d'offrir des alternatives

X

aux gros patrimoines a la recherche de gestion sur mesure.

Texte Frideic Lejoint

Rien 'est en principe plus simple

qu'un contrat d'assurance-vie,

qu permet de se constituer au
cours de sa carriese un pactole qui
pourra @tre utilisé pour financer
son train de vie une tols arrivé 4
age de la retraite, ou d'assurer la
transmission d'une partie du patn
motne lors du décds La réalité est
toutefois relativemeant dlopignée de
ce cadre théorigque et la manigre
d'utiliser une assurance-vie pourta
Etre trés dloignée selon qu'on se
place dans un cadre frangais, belge
ou luxembourgeois, Fetit tour
d'horizon selon les pays

France : patrimonial

Au niveau du marché francais prs
alobalement, l'assurance-vie est
un produit trés répandu, et pas
desting uniquement 4 une clien
tele fortunée. Cela représente
1500 milliards d'euvros, dont
B0 % dans des produits de type
Universal Life, d savolr des contrats
dans iesquels e preneur dispose

e la iberté de payer ce qu'il veut,

quand il veut Le montant regu &
Péchéance dépend du montant
des primés versées el des taux
d'intérdt requs tout au long de fa
durde du contrat. ¢ Ces produits
trés standardisés bénéficient d'un
trattement fiscal favorable, tant
Uit n'y a pas de rachat de la part
de F'épargnant », souligne Bastien
Pertine (Country Manager France
de Vitls Life). Si les primes du
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contrat sont versées avant 70 ans,
plies seront traitées 4 part dans la
SUCCESSION, aved un 1atix l?ir)!i'll;!’
dimposition de 31,25 %, contre
des taux de droits de succession
fqui peuvent grimpers jusqu’a 45 %
en ligne direcie

En France, l'essor de V'assurance-
vie s'est fait vers fe milien des an-
figls B0, grace A V'émergence de
nouveaux produits, plus souples
plus transparents et surtout plus
tentables, couplés & un avantage
fiscal iméressant, & savoir exo
neration des droits de succession
« Méme si les avantages hscaux
liés & ce type de produits ont

et progressiverent rabaotés, la
fiscalite qui y est attachée reste
entorg un argument de poids
pour vendre des assurances-vie

enfFrance » soul gne Marg Vijman
{AFER Europe). « Dans un grand
nombre de cas, ies assurances-vie

permettent d'échapper aux droits
de succession. Un couple avec
trois enfants poutra ainsi frans-
mettre plus de 300 000 euros par

Produit hybride

Le monde de I'assurance est én constante évolution, avec des
produits hybrides qui peuvent étre proposés aux investisseurs,
tel ce produit de branche 23 d'ING appele ING Litelong Income.
Sans capital garanti, il propose aux investisseurs une rente d vie
de 4-5 % par an. Pour financer cette rente, le produit jouera sur
l'appréciation du capital investi. Au décs, le solde revient dans
la masse successorale et est soumis aux droits de succession,

I se peut toutefois que le capital puisse avoir fortement
diminué & la mort du soustripteur, suite aux versements
annuels de la rente et au fait que le capital estinvesti dans des
actifs financiers qui peuvent se montrer plus volatils qu'un
placement obligataire sans risque.

epfant sans payer de droits de suc
cession (150,000 € d'abattement
# 152 500 € d'exonération hée 4
Vassurance-vig) »

Comme en Belgique, l'encaisse-
ment a souffert en 2011 &t 2012,
aver des chients se tournant davarn-
tage vers limmobilier, notamment
on raison des mcertit U(k’& ‘.,l'.sﬂnt au
cadre fiscal de Fassurance-vie et
des rendements en baisse « U'Etat
francais n'y a finalement pas tou

che, mais impact sur f'encaisse-
ment & éte sensible », souligne
Marc Viijman (AFER Europe) « De
plus, les rendements offerts en
France sur les contrats d assurance
restent intéressants, Comparés aix
taux des livrets A et autres LDD
Mais 5 Tes taux obligatawes restent
durablement bas, i armvera bien
un moment ol les rendements
vont diminuer Notre bon rende-
ment (3,36 % nets en 2013) vient

f f Les assurances-vie permettent
bien souvent, en France, d’échapper
aux droits de succession. J J

Mare Vrijman, AFER Europe
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[ { Les contrats
de branche 21
serévelentplus
attrayants quele
compte épargne
alacondition

de garderson
contrat pendant
auminimum
huitannées. J J
Michel De Bolle, ING

de notre structure de frais trés
légére, qui nous permet de grapil
ler quelques points de rendement
par rapport ala concurrence. Nous
sommes huit en Belgique, 150 en
France, pour des actifs sous ges
tion qui depassent les 46 milliards
d'euros. »

Belgique :

épargne et donation

Les contrats d'assurance-vie belges
sont grosso modo identiques a
ceux qu'il est possible de trouver
en France. Un contrat en unité de
compte s'appellera par exemple
un contrat de branche 23 ; et un
contrat en euros sera un contrat
de branche 21. En Belgique, I'assu
rance-vie est avant tout un produit
de placement, soit sans 1axe sur
les plus-values pour les produiits
de branche 23, soit avec avan-
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Finance

Verg la fin des fonds dediés en Belgique ?

Une loi belge d'avril 2014 (qui sera en vigueur en novembre pour
les nouveaux contrats d'assurance) compte limiter fortement le
recours aux fonds dediés luxembourgeois. Il ne sera désormais
plus possible pour les nouveaux contrats d'investir dans
d’autres produits financiers que des titres cotés, ou des valeurs
sur lesquelles 'assureur est réellement en mesure d'évaluer les

risques. Il devra aussi placer maximum 5 % dans une méme
valeur et maximum 20 % dans une méme banque, d'oii la
frénesie actuelle de certains bancassureurs a faire rapidement
souscrire de nouveaux clients. « Dans la pratique, celava
limiter {a gamme d'investissement aux classes d'actifs
accessibles a un fonds de placement traditionnel, vu que le
spectre d'actifs qu'il sera possible de mettre dans ces fonds
sera beaucoup plus réduit », souligne Mano@l Dekeyser

(Dekeyser & Associés).

Pour les fonds dédiés existants, cette lol ne s'appliquera passile
contenu du fonds dédie n'est pas modifie. Mais lorsqu'un
changement interviendra dans la politique d'investissement, il
devra se mettre en conformité avec la nouvelle loi. « C'est une
vraie surprise pour les clients qui ont souscrit de tels produits,
reléve Me Grégory Homans (fiscaliste au cabinet Dekeyser &
Associes). Cette loisera critiquée et contestée par les
compagnies luxembourgeoises, car on voit ici un Etat étranger
{la Belgique) qui leur impaose de nouvelles régles, alors qu'elles
ne sont en principe soumises qu'aux régles prudentielies des
autorités de contrdle du Grand-Duché, Cette loi est trop récente
pour savoir si elle pourra étre contestée, mais il est néanmoins
certain que dans lintervalle, elle mettra un frein 4 cette activité
en Belgique. Cette loi a néanmoins le mérite de recadrer le
débat concernant les fonds dediés, qui se rapprochalent parfols
beaucoup d'un fonds d'investissement sans ayoir un
encadrement quant a leur contenu. Une autre question en
suspens sera de savolr ce qu'il adviendra du contrat
luxembourgeois souscrit par un expatrié du temps ol il était
encore résident fiscal frangais, La plus grande prudence 'impose

donc a 'heure actuelie. »

tage fiscal pour les produits de
branche 21 « Ces derniers offrent
une alternative plus attrayanta que
le compte d'épargne a condition
de garder son contrat pendant au
moins 8 ans, car aucun précomple
de 25 % ne sera prélevé une fois
e détai écoule », souligne Michel
De Bolle {(responsable commercial
chiez ING Lite & Non Life Belgium)
Un contrat d’assurance-vie va
permaettre de faire hériter une
personne de volre choix via une
w stipulation pour autrul s Lors du
deces du preneur d'assurance, le
contrat sera toutelols soumis aux
droits de succession, qui peuvent
monter en Belgique 4 30 % (27 %

recte. Sile contrata é1é souscriten
France, I'Etat francais pourrait éga
lement soumettre les versements

a un prélevement forfaitare de
20 %, selon la date a laquelle le
contrat a é1é souscrit lorsqu'il avait
soti domicile fiscal en France, En
ligne directe, Cest done dans cer-

tains cas prés de 50 % du contrat
qui est menace Cea explique
pourquo les banguiers privés
belges recommanderont souver
de dénouser les contrats souscrits
en France si 'objectif est de s'ins-
taller durablement en Belgique

I existe toutefois certaines dis-
POSIGNS Qui peuvent permetire
d'échapper aux droits de succes
sion. La plus connue est la dona-
tion mobihére 3 un enfant qui vit
en Belgique, a charge de celui-cide
souscrire le contrat d'assurance-
vie au bénefice des parents. Ceci
va permettre d'éviter les drods de
succession au déceés dy parent, et
permettia aux parents de garder
un controle sur la somme donnée
si la donation et le contrat d'assu
rance sort bien structurés, « Dans
un contexte franca-belge, 'assu-
rance reste ausst un bon outil de
ptanification palrimoniale. Elle
peut permettre, selon ia situation,

R 0o A 7Y O
} Taxea 2%

rendement plus intéressant. »

{ f Lassurance
reste aussiun
bon outilde
planification
patrimoniale. J J

Manoél Dekeyser,
Dekeyser & Associés

a un résident belge de transtérer
sa¢ biens mobiliers a des résidents
frangais sans impdt ou avec unim-
pot hmité », souligne Me Manoel
Dekeyser {fondateur du cabinet
d'avocats spédialise en fiscalité du
patrimoine Dekeyser & Associds)
o 11 existe aussi la possibilité pour
le preneur d'assurance de changer
encours de route lastructure d’un

Sur le marché belge, les volumes en branche 21 (produit de
placement) ont été pénalisés par une hausse de la taxe sur les
nouvelles primes a 2 %. « Cette mesure fiscale a fortement
touché les montants pergus sur ces produits, pourtant trés
importants dans le cadre de la constitution d'une pension »,
souligne Miche! De Bolle (ING Life&Non Life Belgium). « Dans le
méme temps, les produits sans capital garanti de Branche 23 ont

recherchant des formules un peu plus risquées afin d‘avoir un

« Lataxe de 2 % a l'entrée signifie que, en prenant compte

également les droits d'entrée prélevés par les compagnies
+ d'assurance, linvestisseur nenregistrera une progression de son

obtient sur un livret d'épargne. »

capital qu'a partir de la deuxiéme ou troisieme année, si son
assureur n'est pas trop gourmand », souligne Marc Vrijman
(AFER Europe). « Cette taxe force donc les épargnants a devoir
garder plus longtemps leur argent afin de compenser le
manque a gagner sur les premiéres années du contrat. Sur la
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durée, le rendement sera largement supérieur a ce que I'on 1

f ( La portabilité de nos contrats

permetd’accompagner le client
sans devoir détricoter les contrats
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achaque changementde pays.J J

Nicolas Limbourg, CEOVitis Life

en Flandre) en ligne directe 61 a
des tanifs plus éleves en ligne indi-
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contrat qui entrainerait des droits
de succession et par exemple céder
la totalité des droits financiers sur
le cantrat & un enfant ou & son
comjoint. Pour ce faire, i suffit de
réurir les trois parties (le cedant,
le cessionnaire et la compagnie
d'assurances) afin d'officialiser le
transfert du contrat. Un passage
devant notaire ne sera pas nibces-
saire dans ce cas de figure »

Luxembourg :

Sur mesure

Pendant de nombreuses an

nées, les banquiers gt assureurs
luxembourgeais ont démarché
Pépargnant fortuné belge. 1is pro-
posaient de souscrire un fonds
dédie, un contrat d'assurance-vie

« & la carte » dans lequel fe chef
d'entreprise ou le rentier nouvel-
fement retraite pouvait mettre ce

qu'il voulait | parts de la société

familiale, actions, fonds de pla-
cement, aeuvres d'art, et Les
fonds internes dédiés (FID) sont
des contrals en libre prestation de

service (qu'il est possible de sous-
crire dans un Etat autre que celud

de résidence), qui se voil sccorder
le mécanisme de protection des
avolrs dans le cadre réglementaire

luxembourgeols. Les fonds dépo-
ses dans le contrat d'assurance
continuent d'étre la seule proprie-
té du client, méme en cas de faillite
delinstitution dépositaire ou de fa
compagnie d'assurance

Un autre avantage des FID est de
pouvoir adopter une gestion sur
mesure des actifs, et il pourra par
exemple déterminer le niveau de
risque souhaité, voire modifier
Porientation de a gestion pen

dant le contrat. Ceci rend done ce
type de produits trés intéressant

dans ie cadre d'une gestion glo-
bale de patrimoine. De fait, les
HD ne sont vraiment accessibles
qu'a part de 250.000 euros, et
ce n'est qu'a partir de 2,5 millions
d'euros que le dient aura acces 4
'ensemble des possibilités. « te
Luxembourg attire aujourd’hui

les clients francais fortunés, qui

ont des exigences plus élevies en
matiere de gestion de leursactifs »,
souligne Bastien Perrine (Vits Life)

u Les solutions y sont plus souples
qu'en France, ol le client n'aura
pas son mot a dire dans le fonc

Vitis Life

Vitis Life propose un contrat d'assurance de type « engagement
individuel de pension (EIP) » particulierement intéressant pour
les dirigeants d'entreprises. « C'est un contrat civilement et
fiscalement soumis & 'avis des autorités fiscales de son pays de
résidence, par exemple en cas de déces, ou de plus-value lors de
la réalisation du contrat », souligne Nicolas Limbourg (CEO de

Vitis Life). Pour le client domicilié en Belgique, il sera donc
soumis a la législation belge mais bénéficiera des protections
offertes par le Luxembourg au niveau prudentiel.

Uentreprise doit avoir une personnalité juridique et étre
assujettie a limpot des sociétés belges, tandis que le dirigeant
doit étre un indépendant, résident belge qui pergoit une
rémuneration réguliére et mensuelle de Ia part de cette
entreprise. Ce produit permet a une entreprise de constituer
une pension complémentaire au profit de son dirigeant
d'entreprise d’une maniére fiscalement efficiente, Le montant
maximum des primes pouvant étre versé dans ¢e type de
contrat est calculé suivant une formule dénommeée la régle de
80 % :lasomme de la retraite légale et des diverses retraites
complementaires du deuxiéme pilier doit rester sous la barre de
80 % de la dernibre rémunération pergue par le dirigeant. Il y
aura toutefois une possibilité de rattrapage, par exemple si le
dirigeant se rend compte a 55 ans que sa société n'a pas encore
pris les mesures pour financer sa retraite.

tionnement du contrat, avec des

régles qui peuvent changer de ma-
niere unilatérale en matidre de ges-

tion, chose qui ne pourrait jamais
se produire au Luxembourg ou les
madifications dans le fonctionne
ment du fonds dédié ne peuvent
se faire sans I'aval du client dans le
cadre de son contrat de gestion »
Le Luxembourg n'a toutefols pas
fé5isté aux pressions poussant
vers une transparence de plus en

pius importante des flux finan-

clers internationaux, cartactéri
sée notamment par Vobligation
de declaration en Belgique des

CONtrats g'assurance-vie Souscrts
A P'étranger. Faur les assureurs et
banquiets lusembourgeais qui
axalent une partie de leur stra
tégie sur la commercialisation
de ces fonds dédigs, Pheure est
aujourdhui & une marche forcée
vers la transparence vis-a-vis des
autorités fiscales des différents
pays dans lesquels ils démarchent
encore les clients fortunés

« {'est une évolution que tous
avions anticipée depuis plu-
steurs années, en proposant des
solutions & la carte en fonction
des besoins & une chentele for-
tunée qui recherche avant tout
de laccompagnement et des
solutions en matiére de mobilite
internationale, par exemple pour

un Francais qui vient s'instalter
4 Bruxelles avee des enfants &
Londres et qui recherche des solu-
tions pour le long terme en fone
tion de 'environnement famifial

Notre muiti-culturalité est § ce

fitre un de nos grands atouts, de

méme que la portabilité de nos
contrats qui permet d’accompa-
gner Je client sans devoir détrico-
ter les conlrats a chaque fois qu'il

change de pays de résidence

Cest une évalution qui se géné-
ralise aujourd hui, méme si tous
les acteurs n'ont pas avancé & la
meéme vitesse dans ce domaine »
souligne Nicolas Limbourg (CEQ
de Vitis Life). « Notre but sera de
proposer des produits innovants
par rapport a ce qui est déja dis-
ponible au niveau national En

France, nous avons par exemple
un contrat visant une clientéle trés
fortungée dont les principes sont
conformes aux préceptes de la

finance islamique. »

« Les fonds dédiés ne sont pas
des produits d'assurance Ces
momntages ont parfoss été unili

55 & outrance, uniquement pour
des raisons fiscales. Ce ne pou-
vait pas étre une bonne chose, et

persanne ne se posait la question
de savoir comment sortir de tels
montages. Aujourd hui, les ban-
quiers luxembourgeois exigent

de leurs clients étrangers qu'ils

régulansent leur situation par rap-
port & leur administration fiscale,
ce qui se fait parfols avee perties
et fracas », ironise Marc Vrijman

(AFER Europe). ¢ Je ne suis toute-
fois pas rasolument opposé aux
fonds dédiés, & partir du monent

o cela ne répond pas unique

ment a des critéres Tiscaux, mals
par exemple pour faire en sorte
que le portefeuills soit géré de
tolle ou telle maniére, » W

f [ Le Luxembourg attire aujourd’hui
les clients francgais fortunés, quiont
des exigences plus élevées en
matiére de gestion de leurs actifs. J J

Bastien Perrine, VitisLife
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